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forest.jp (Hayashi)

2000年〜 セミナー講師

2005年〜 コンテンツ制作

2010年〜 商品・サービス企画

2015年〜 Webマーケティング

2022年〜 Webサイト制作（フリーランス）

マイクロソフト認定トレーナーとして、IT系セミナー講師およびセミナーテキストやマニュアル
などの研修マテリアル作成を担当

Webサイト、eラーニング制作のリーダーとして制作およびディレクションを担当
シナリオ、動画など自らも作成作業に参画

商品企画担当課⻑として自社商品・サービスの企画、プロモーションおよび営業⽀援活動
を担当

デジタルマーケティング推進部⻑として、自社コーポレイト、ブランドサイト、ECサイトの
運営責任者および関連事業の推進を統括

・中小企業向けWebサイト制作
・ECサイト運営アドバイス

大手IT企業の研修、企画、制作、販売推進部門
に計20年以上在籍。

「マーケティング、商品企画、コンテンツ開発、出荷、
プロモーション、品質管理、トラブル対応」の一連に
おいて、管理⾯を含めた実務を経験。
早期退職後はフリーランスとして主にWebサイト
関連の仕事で活動中。
（サービス紹介サイト）

https://forest.jp/

キャリア紹介
イントロダクション



4© forest.jp

エンドユーザー視点
ビジネス全体を俯瞰して客観的に対応することを心掛けます。依頼者の主観に依らず、常にエンドユーザや
第三者の⽴場から「わかりやすく正確に伝わる」資料作成、業務を対応します。

1

改善提案
依頼者のリクエストを満たすことはもちろん、常に改善点を模索し、改善案を提⽰します。資料やWebサイトなど
の成果物だけではなく、状況に応じて業務自体の改善点を指摘します。

2

メンテナンス性
アウトプット（納品物）は原則として、再利⽤できる形態で納品いたします。納品後はお客様で修正、変更でき
るように特殊なアプリは使⽤せず、一般的なアプリの基本的な機能で制作いたします。

3

forest.jpの3つの制作ポリシー
イントロダクション

forest.jpは、以下の3つを制作ポリシーとして定め、責任を持って業務に対応します。
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forest.jpの提供する4つのサービス（概要）
イントロダクション

企画書・提案書やWebサイト・LP、Webコンテンツなどの新規作成や改善提案を⾏います。
単発の仕事の他、継続案件として営業資料の作成や販売推進活動などの⽇々の業務対応を⾏うことも可能です。

第三者・部外者チェック

お客様・利⽤者に「わかりやすく正確に」伝わるアウトプットのご提供

提案資料は売り手の思い込みが強すぎ
るために伝わりづらい資料になっていること
が多々あります。本サービスでは、第三
者、部外者からの観点で資料をチェック
し、改善提案を⾏います。

レイアウト、色彩もチェック

利⽤者の⽴場、観点からそのページが
「正確にわかりやすく」伝わっているかを
チェックし、改善提案します。有資格者が
レイアウト、導線、色彩についても精査す
るので公開前の最終確認に最適です。

Web、ペーパーメディア対応

主に以下のライティングが可能です。
・ブログ記事、商品PR記事
・Webサイトの構成、文言
・研修テキストや操作マニュアルの作成
・プロモーション動画の作成

業務改善も提案

ECサイト運営や営業資料作成など一般
業務をリモートワークで担当します。
ただ単に指⽰された作業を⾏うだけでは
なく、業務遂⾏を通じて気づいた点をもと
に業務の改善提案も⾏います。

1 2 3 4
資料作成
改善提案

Webサイト・LP
改善提案

記事作成
ライティング
Webコンテンツ作成

一般業務対応
（リモートワーク）
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4つのサービスの紹介
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（1）企画書・提案書、プレゼンテーション資料の作成、改善提案
4つのサービスの紹介

企画書・提案書、プレゼンテーション資料の作成または改善提案を⾏います。

与えられた素材を単に清書するレベルではなく、要件を綿密にヒアリングのうえ、目的に合った資料を作成します。スムーズにプレゼンを⾏うため
「ターゲット、コンセプト、全体構成、要旨（骨⼦）、時間配分、ストーリー、レイアウト、インパクト、トークの流れ、中締め、締め」などを
総合的に考え、聞き手にわかりやす正確に伝わる資料を作成または改善の提案を⾏います。

プレゼン資料（スライド）改善例

（Before） （After）
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（2）Webサイト・LP改善提案
4つのサービスの紹介

現状または公開前のWebサイト（ホームページ）・ＬＰの改善提案を⾏います。

現状または公開前のWebサイト（ホームページ）・ＬＰの改善提案を⾏います。問題点の指摘だけではなく、改善案も提案いたします。
閲覧者の導線（動線）や色彩に関するチェックも⾏うため、公開前の最終チェックやリニューアル時の要件整理にも最適です。

LP改善提案例
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（3）記事作成・ライティング・Webコンテンツ作成
4つのサービスの紹介

デジタル・ペーパーメディア問わず各種記事、ライティングを⾏います。
プロモーション動画やLPなどのWebコンテンツの作成を⾏います。

ブログ、商品紹介、Webコンテンツのキャッチコピーから文章まで幅広い範囲でライティングを⾏います。また、セミナーの講師経験が豊富な
スタッフにより、研修テキストや操作マニュアル等のシナリオや執筆も可能です。

制作事例

ブログ記事
https://kakioki.com/

FP試験3級 対策動画
https://www.youtube.com/watch?v=gK2Rlih7X1o&t

プロモーション動画
https://www.youtube.com/watch?v=KaMLqURbHe8
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（4）一般業務対応（リモートワーク）
4つのサービスの紹介

単発の業務請負ではなく、時給換算で一般業務に対応します。

営業資料作成やECサイト運営サポートなどをリモートワークで担当します。週に数時間〜30時間程度の対応が可能です。
業務中はただ単に指⽰された作業を⾏うだけではなく、業務遂⾏を通じて気づいた点をもとに業務の改善提案も⾏います。
なお、ZOOM等を利⽤したリモート会議への参加も可能な他、東京および名古屋近辺であれば出社することも可能です。

対応可能な業務例

• 企画書、提案書作成

• プレゼン資料、営業資料作成

• セミナー、研修資料の作成

• ECサイト運営サポート（楽天・Amazonなど）

• カスタマーサポート
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対応事例
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ホームページ改善事例 【ライス加納様 https://rice-kano.co.jp/ 】
対応事例

ホームページ訪問者増はもとより、「採用・求人面」においても大きな改善効果がありました。

リニューアル前の主な課題
（内容⾯）
・自社の特色が出せておらず、他社と似たり寄ったりの内容
・レイアウトや構成が古く、目新しさを感じない

（技術⾯）
・手組みのhtml＋CSSのうえ、FTP利⽤であるため更新が大変
・レシボンシブ非対応（スマホ非対応）

解決策
（内容⾯）
・Webサイトのコンセプトを決定のうえ、自社の特⻑や強みを全⾯に出し、他社との差異化を強調
・モニタ全⾯にストーリー感のある動画を配置し、斬新感、高級感を演出
・本社、工場や自社プロダクトのオンラインショップへの導線を強化

（技術⾯）
・WordPressの採⽤により更新が容易（サーバーコストも大幅減）
・レシボンシブ完全対応

After
Before
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ECサイト運営改善事例 【ライスファクトリー様 https://www.rakuten.co.jp/rice-factory/ 】
対応事例

・「上位売り上げ品目と購⼊層」を徹底分析、運営⽅針を再策定することにより、運⽤管理コストを大幅に削減
・「商品紹介パーツ」を一新、ターゲットを狙い撃つイメージ画像の利⽤でリピート購⼊が大幅増
・「商標登録やドメイン名取得」など他社差異化のためのブランド戦略も同時に展開

AfterBefore

リニューアル前の主な課題
（内容⾯）
・視認性に多々問題がある
（多過ぎる広告、色使い、販売に無関係な情報など）

・自店の特色がなく、他店と横並びになっており競争⼒が弱い

（管理⾯）
・商品カテゴリが多く、目的の商品が探しにくい
・利益率の低い取り扱い商品が多い
・有償の拡販ツールが効果的に使えていない

解決策
（内容⾯）
・販売に直接関係のない情報はすべて削除
・商品説明パーツ等の画像にはトーン＆マナーを定め、⾒やすさと⾒つけやすさを追求
・主⼒商品を地元品に限定し、地元または出⾝者をメインターゲットに選定

（管理⾯）
・商品カテゴリを2つに絞り、利益率の低い商品はすべて販売終了とし、管理コストを大きく軽減
・有償の拡販ツールはすべて解約
・屋号の商標権とドメイン名を取得し、ブランド⼒の向上と競争⼒の強化を図る

名称、産地・種別・商品パッケージ、分量が一目でわかる構成
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料⾦プラン、他
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料⾦プラン
料⾦プラン、他

高品質なアプトプットを低価格でご提供します。

ココナラでの出品例

※時給換算での業務は、1,100円/1時間から承ります

https://coconala.com/services/3412878https://coconala.com/services/3381058https://coconala.com/services/3378898
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作業の流れ、お⾒積り条件
料⾦プラン、他

・原則、修正回数は無制限です。納得がいくまでご要望を承ります。
・サンプルをご確認いただいてからご発注いただけます。

要件整理・ヒアリング
ご要望をお聞かせください。既存の資料やサイトがある場合は可能な範囲でご提⽰ください。

STEP

1

サンプル作成
納品物の一部をサンプルとしてご提⽰します。ご納得いただけたらご発注ください。

STEP

2

仮納品
一通りの作業が完了した時点で仮納品をいたします。分納する場合もあります。

STEP

3

修正
修正のご要望を承ります。原則、修正回数は無制限です。

STEP

4

納品
双⽅が内容に合意しましたら、正式納品となります。

STEP

5

お⾒積り条件
・納期は着手前に取り決めるものとします。
・納品するファイル形式は以下のいずれかです。
-Microsoft Office（PowerPoint,Word,Excel）
-Google Slide,Document
-PDF、テキストファイル
※WordPressの場合はサーバーにアップロードします

・納品物には以下においてフリー素材を使⽤する
場合があります。
-写真
-動画
-イラスト
-PowerPoint等のテンプレート

・以下は対応範囲外とします。
-グラフィック加工、編集アプリを⽤いた画像の編集
-高度なグラフィックデザイン
※本資料の同等品質が納品のレベルとなります。

標準的な作業の流れ


